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> Aprovecha la oportunidad, segmentos de crecimiento en la optica.
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OBJETIVO GENERAL
Conocer el mercado y saber dénde esté la oportunidad
es el primer paso para hacer crecer tu negocio.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

- Conocer los segmentos que crecen en el mercado de
la éptica en los Ultimos afios.

- Aprender a establecer una estrategia que nos permita
comenzar a crecer.

- Aprovechar las herramientas que tenemos a nuestra
disposicion.

RESUMEN

Durante los dltimos afios en la sociedad se han produci-
do muchos cambios, a varios niveles. Nuestro sector no
ha sido una excepcién, por lo que todo esto nos lleva a
tener que realizar cambios en nuestro modo de actuar y
proceder en el dia a dia para seguir manteniendo nues-
tro negocio y poder hacerlo crecer.

Desde Bausch + Lomb estamos convencidos de que debe-
mos adaptarnos a estos cambios ya que no vivimos en la
misma situacion que hace unos afos, tanto nosotros como
profesionales como nuestros pacientes han cambiado.

Cada vez resulta mas dificil captary fidelizar a los pacien-
tes y las exigencias por su parte son cada vez mayores.
En este sentido, desde Bausch + Lomb estamos con-
vencidos de que hay gamas de productos que pueden
ayudarnos tanto a ofrecer mejor servicio como a hacer
crecer nuestro negocio gracias a productos de la maxi-
ma calidad que nos permitiran abrir nuevos mercados y
estos ejerceran de “palanca” sobre otros segmentos ya
maduros en nuestro negocio.

En esta seminario hablaremos del porque pensamos
que, principalmente, el mercado de las lentes multifo-
cales y de los productos pueden ayudar a hacer crecer
un negocio. Conoceras los beneficios de los productos
asi como las principales indicaciones para recomendar-
lo a los pacientes y las herramientas que ponemos a tu
disposicion para que tu equipo este formado y pueda
trasmitir las ventajas a los pacientes, porque no solo es
cuestién de ofrecer los mejores productos y servicios,
sino saber comunicarlo.

Estamos convencidos de que podras extraer interesan-
tes conclusiones de este seminario. Esperamos poder
contar con tu presencia.



